
Die Feldsaaten Freudenberger GmbH & Co. KG ist ein international tätiges, inhabergeführtes Familienunternehmen in dritter Ge-
neration. Seit 1948 stehen wir für Qualität, Innovation und Leidenschaft im Saatgutbereich. Mit mehr als 5.000 Produkten und rund 

60.000 Tonnen vermarktetem Saatgut pro Jahr gehören wir zu den führenden Unternehmen unserer Branche.
Was uns besonders macht: kurze Entscheidungswege, echte Zusammenarbeit und der Anspruch, Dinge jeden Tag ein Stück besser 

zu machen.
Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine engagierte Persönlichkeit,

die unsere internationalen Kunden betreut und unsere Marktposition in Frankreich weiter ausbaut.

WIR SUCHEN SIE!

Key Account Manager (m/w/d) Schwerpunkt Frankreich

IHRE AUFGABEN – verantwortungsvoll und kunden-
orientiert
∂ �Sie betreuen und entwickeln unsere Märkte in West-

europa, vorwiegend Frankreich und bauen langfristige, 
vertrauensvolle Kundenbeziehungen auf.
∂ Sie erkennen Marktpotenziale, identifizieren neue Ge-	
	 schäftsmöglichkeiten und entwickeln in den Märkten 	
	 individuelle Lösungen.
∂ Sie führen Preis- und Vertragsverhandlungen im Rahmen 	
	 unserer Unternehmensstrategie und begleiten diese bis 	
	 zum erfolgreichen Abschluss.
∂ Sie arbeiten eng mit unserem Wholesale-Team sowie den 	
	 Bereichen Einkauf, Logistik und Produktmanagement 	
	 zusammen und sorgen für eine reibungslose Umsetzung
	 der Kundenprojekte.
∂ Sie beobachten kontinuierlich Markt- und Wettbewerbs-	
	 entwicklungen und bringen Ihre Erkenntnisse aktiv in die 	
	 Weiterentwicklung unserer Vertriebsstrategie ein.
∂ Sie repräsentieren unser Unternehmen auf Messen, bei 	
	 Kundenterminen und internationalen Veranstaltungen 	
	 und stärken unsere Marktpräsenz nachhaltig.

IHR PROFIL – Das bringen Sie mit
∂ �Sie verfügen über eine abgeschlossene kaufmännische 

Ausbildung oder ein Studium im Bereich Wirtschaft, 
Agrar oder einer vergleichbaren Fachrichtung.
∂ Sie bringen Erfahrung im Key Account Management, im
	 internationalen Vertrieb oder im internationalen Handel 	
	 mit und bewegen sich sicher in einem anspruchsvollen
	 Kundenumfeld.
∂ Sie überzeugen durch Verhandlungsgeschick, ein souve-	

	 ränes Auftreten und ein ausgeprägtes Gespür für nach	
	 haltige Kundenbeziehungen.
∂ Sie arbeiten eigenverantwortlich, strukturiert und lö-	
	 sungsorientiert und behalten auch in anspruchsvollen 	
	 Situationen den Überblick.
∂ Sie kommunizieren sicher in deutscher, französischer
	 und  englischer Sprache. Weitere Fremdsprachen – ein
	 willkommenes Plus.
∂ Sie bringen Reisebereitschaft sowie Freude am interna-
	 tionalen Kundenkontakt mit.
∂ Teamgeist, Eigeninitiative und unternehmerisches Den-	
	 ken runden Ihr Profil ab.

WARUM WIR? – Das erwartet Sie bei uns
∂ �Ein sicherer Arbeitsplatz in einem erfolgreichen Familien-

unternehmen mit langfristiger Perspektive.
∂ Viel Gestaltungsspielraum und kurze Entscheidungswege.
∂ Eigenverantwortliches Arbeiten in einem internationalen 	
	 Umfeld.
∂ Flexible Homeoffice-Möglichkeiten nach Absprache.
∂ Individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglich-	
	 keiten.
∂ Eine offene Unternehmenskultur mit gegenseitigem Ver-	
	 trauen und wertschätzender Zusammenarbeit.
∂ Leistungsgerechte Vergütung.
∂ Betriebliche Altersvorsorge, Gesundheitsmanagement 	
	 und Corporate Benefits.
∂ Familienfreundliche Arbeitsbedingungen sowie eine 	
	 gute Verkehrsanbindung.
∂ Und nicht zuletzt: ein Team, das zusammenhält und ge-	
	 meinsam erfolgreich sein möchte.

Gestalten Sie mit uns die Zukunft des Saatguthandels.

www.freudenberger.net

mehr Infos

Oder postalisch an:
Feldsaaten Freudenberger
GmbH & Co. KG
z. Hd. Frau Grüntjes
Postfach 11 11 04
47812 Krefeld

JETZT BEWERBEN – WIR FREUEN UNS AUF SIE!
Senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen 
bitte per E-Mail als PDF an:
      bewerbung@freudenberger.net




